	Сценарий демонстрации

Вступление — постановка контекста (Слайд 1)
Сегодня мы хотим представить вам не просто IT-продукт, а инфраструктурное решение для цифровизации закупочной деятельности — Евразийский электронный портал закупок.
Мы живем в период, когда эффективность организации напрямую зависит от скорости, прозрачности и управляемости процессов. Закупки — это одна из ключевых точек финансового контроля, экономии бюджета и взаимодействия с бизнесом.
Именно поэтому цифровизация закупок — это не технический вопрос. Это вопрос эффективности предприятия.
Наша задача — показать, каким образом портал позволяет системно, прозрачно и безопасно перевести закупки в цифровой формат.

[bookmark: _pz651qf308y2]Проблематика текущей модели закупок Слайд 2
Давайте посмотрим честно на реальность.
Независимо от того, государственная это организация или крупный частный холдинг, традиционная модель закупок до сих пор во многом остается процедурной, бумажной и фрагментированной.
1. [bookmark: _3ikdb8kermk2]Бумажные процедуры
Во многих организациях закупочный процесс всё еще сопровождается бумажным документооборотом либо его «цифровой имитацией» — когда документы сначала формируются в электронном виде, а затем распечатываются, подписываются, сканируются и пересылаются по почте.
Это приводит к следующим последствиям:
· Увеличение времени на согласование
· Риск утери или повреждения документов
· Невозможность оперативно отслеживать статус процедуры
· Высокие затраты на хранение и архивирование

Даже если используется электронная почта, она не заменяет систему. Это всего лишь способ пересылки файлов, а не инструмент управления процессом.
В результате закупка, которая могла бы занять 5–7 дней, растягивается на недели.
2. Разрозненные каналы коммуникации
Второй серьезный фактор — отсутствие единого цифрового пространства.
Сегодня коммуникация между заказчиком и поставщиками часто происходит через:
· телефонные звонки
· электронную почту
· мессенджеры
· бумажные письма
· отдельные внутренние системы
Информация хранится в разных местах, нет централизованного архива, нет прозрачной истории переписки.
Это создает:
· риск недопонимания
· дублирование запросов
· потерю данных
· невозможность объективно восстановить ход процедуры
В итоге закупка превращается в «ручное управление», где многое зависит от конкретного сотрудника.
3. [bookmark: _crol75psu97h]Низкая прозрачность
Отсутствие единой цифровой платформы автоматически снижает уровень прозрачности.
· Поставщики не всегда понимают критерии оценки
· Нет публичного доступа к итогам
· Сложно доказать объективность выбора
· Возникают подозрения в предвзятости

Даже при полной добросовестности заказчика, отсутствие прозрачного механизма формирует недоверие.
А недоверие — это:
· снижение числа участников
· ограничение конкуренции
· рост цен

4. [bookmark: _kdbqufhs7n0q]Ограниченный доступ для поставщиков из регионов
Еще одна проблема — территориальные барьеры.
В традиционной модели поставщик из отдаленного региона:
· тратит время и деньги на доставку документов
· вынужден лично присутствовать
· сталкивается с ограниченным доступом к информации

В результате в торгах участвуют в основном компании из крупных городов, что ограничивает конкуренцию и снижает экономический эффект.
Для государства это означает недоиспользование потенциала регионального бизнеса.
5. [bookmark: _fdlfabp260sz]Сложность контроля и аналитики
И, пожалуй, одна из ключевых проблем — это отсутствие полноценной аналитики.
При бумажной или фрагментированной системе крайне сложно:
· быстро сформировать отчет по всем закупкам
· проанализировать экономию
· сравнить эффективность подразделений
· выявить повторяющиеся закупки
· определить среднюю рыночную цену
Руководитель получает информацию постфактум, а не в режиме реального времени.
Без цифровой системы невозможно построить:
· прогнозирование
· контроль KPI
· стратегическое планирование закупочной политики

6. [bookmark: _1jzbznxb4qwz]Последствия текущей модели
Даже при наличии строгих регламентов, человеческий фактор и отсутствие единой системы приводят к следующим последствиям:
• Увеличение сроков процедур
 • Потеря экономической выгоды
 • Рост административных расходов
 • Снижение доверия со стороны бизнеса
А доверие — это фундамент экономической активности.

Концепция портала 3 слайд
Евразийский электронный портал закупок — это не просто цифровая витрина объявлений.
Это полноценная облачная SaaS-платформа, которая автоматизирует весь цикл закупочной процедуры — от публикации до подписания договора и формирования отчетности.
Мы говорим о сквозном цифровом процессе, в котором каждый этап регламентирован, зафиксирован и прозрачен.

1. Публикация тендерной документации
Процесс начинается с публикации закупки.
Заказчик формирует тендерную документацию непосредственно в системе:
· описание предмета закупки
· технические требования
· критерии оценки
· сроки подачи предложений
· условия договора
· требования к участникам
Система автоматически проверяет полноту заполнения обязательных полей, исключая формальные ошибки.
После публикации информация становится доступной всем зарегистрированным участникам.
Это исключает «закрытые приглашения» и повышает конкуренцию.
Важно подчеркнуть:
Публикация фиксируется в системе с отметкой времени — это юридически значимое событие.
2. Прием предложений
Поставщики подают свои предложения полностью в электронном формате.
Процесс подачи включает:
· загрузку коммерческого предложения
· прикрепление подтверждающих документов
· заполнение структурированных форм
· подтверждение участия с использованием электронной цифровой подписи
Поставщик видит дедлайн, статус своей заявки и может корректировать документы до окончания срока подачи.
Вся коммуникация происходит внутри системы — без электронной почты и мессенджеров.
Это дает:
· централизованный архив
· прозрачную историю действий
· исключение спорных ситуаций

3. Шифрование ценовых предложений
Один из ключевых элементов — технологическое шифрование ценовых предложений.
После подачи:
· система автоматически шифрует коммерческую часть
· доступ к ценам невозможен до момента официального вскрытия
· ни оператор, ни заказчик не могут изменить или просмотреть данные
Это принципиально важный элемент, который обеспечивает честность процедуры не на уровне декларации, а на уровне архитектуры системы.
Таким образом: вмешательство в ценовые предложения технически невозможно.
4. Вскрытие и оценка
По истечении срока подачи заявок система автоматически открывает ценовые предложения.
Вскрытие происходит:
· в строго установленное время
· с фиксацией всех действий
· с автоматическим формированием протокола вскрытия
Далее начинается этап оценки.
Критерии оценки задаются заранее — система не позволяет изменить их в процессе.
Оценка может включать:
· ценовой фактор
· техническое соответствие
· квалификационные требования
· дополнительные параметры
При необходимости система может автоматически ранжировать предложения по заданным алгоритмам.
Это исключает:
· субъективность
· изменение правил в процессе
· непрозрачные решения

5. Подписание договора
После определения победителя формируется проект договора.
Все документы:
· генерируются в системе
· подписываются электронной цифровой подписью
· сохраняются в цифровом архиве
Таким образом, сделка приобретает юридическую силу полностью в онлайн-формате.
Нет необходимости:
· печатать
· пересылать курьером
· хранить бумажные архивы

6. Формирование протоколов и отчетности
Система автоматически формирует:
· протокол вскрытия
· протокол оценки
· итоговый протокол
· аналитические отчеты
Руководство может в любой момент получить сводную информацию:
· количество процедур
· уровень конкуренции
· среднюю экономию
· статистику по подразделениям
Это превращает закупки из административной функции в управляемый финансовый инструмент.

Принцип честной конкуренции Слайд 4
Одним из ключевых преимуществ Евразийского электронного портала является создание действительно равных условий для всех участников закупочного процесса.
В традиционной модели конкуренция часто зависит от человеческого фактора, личных контактов или территориальной доступности.
В цифровой модели конкуренция зависит только от качества предложения.
1. География не имеет значения
В рамках портала участие в закупке не зависит от региона нахождения компании.
Поставщик из:
· столицы
· регионального центра
· отдаленного района
имеет абсолютно равные условия доступа.
Не требуется физическое присутствие, доставка документов или личные встречи.
Это означает:
· расширение круга участников
· увеличение конкуренции
· более выгодные ценовые предложения
· вовлечение регионального бизнеса
Таким образом, портал устраняет территориальные барьеры и формирует единое экономическое пространство.
2. Доступ 24/7
Система работает круглосуточно.
Это особенно важно, потому что:
· поставщики могут готовить документы в удобное время
· исключаются «рабочие часы» как ограничение
· нет зависимости от графика конкретного сотрудника
Подача заявки фиксируется автоматически по времени сервера — человеческий фактор исключен.
Это дисциплинирует процесс и делает его объективным.

3. Все документы подписываются ЭЦП
Каждый юридически значимый документ подписывается электронной цифровой подписью.
Это означает:
· идентификация участника
· невозможность подмены документов
· юридическая значимость сделки
· прозрачность ответственности
Вся история подписаний сохраняется в системе.
Это исключает:
· задние числа
· несанкционированные изменения
· устные договоренности

4. Шифрование ценовых предложений
Один из самых чувствительных этапов закупки — это ценовые предложения.
В системе реализован принцип:
· после подачи ценовая часть автоматически шифруется
· доступ к ней невозможен до момента официального вскрытия
· расшифровка происходит автоматически в установленное время
Ни оператор системы, ни заказчик, ни другие участники не имеют технической возможности просмотреть цену раньше срока.
Это критически важно.
Потому что именно на этапе цен часто возникают риски:
· давления
· корректировок
· утечки информации
· согласованных действий
В данной модели такие действия просто технически невозможны.

5. Публичный протокол итогов
После завершения процедуры формируется итоговый протокол.
Он:
· автоматически генерируется системой
· содержит результаты оценки
· фиксирует победителя
· публикуется в открытом доступе
Любой участник может ознакомиться с итогами и убедиться в прозрачности процедуры.
Это создает:
· доверие со стороны бизнеса
· снижение количества жалоб
· объективность решений
Таким образом, портал создает честную конкурентную среду не декларативно, а технологически.
Далее я покажу, какие управленческие и экономические эффекты это дает заказчикам и государству.

Какие задачи решает портал слайд 5
Евразийский электронный портал закупок — это не просто инструмент автоматизации.
Он решает системные задачи одновременно для заказчиков, поставщиков и экономики в целом.
Именно в этом его стратегическая ценность.
[bookmark: _9vueaguewoxy]Для заказчиков
[bookmark: _ge2zs8p8epbn]Снижение трудозатрат
В традиционной модели закупки сопровождаются большим объемом ручной работы:
· подготовка документации
· пересылка писем
· прием заявок
· регистрация документов
· формирование протоколов
· подготовка отчетности

Большая часть этих действий — административная, а не аналитическая.
Портал автоматизирует:
· регистрацию заявок
· контроль сроков
· формирование протоколов
· архивирование
· отчетность
В результате сотрудники перестают выполнять рутинные операции и могут сосредоточиться на стратегической работе: анализе рынка, оптимизации затрат, контроле качества.
Это означает:
· снижение нагрузки на персонал
· повышение эффективности подразделения
· сокращение внутренних операционных расходов

Ускорение процедур
Время — это деньги. Особенно в закупках.
При ручной модели задержки возникают на каждом этапе:
· согласование документов
· пересылка
· уточнение информации
· ожидание подписей

В цифровом контуре:
· уведомления приходят автоматически
· сроки контролируются системой
· действия фиксируются в реальном времени
· документы подписываются онлайн

Процедура, которая раньше занимала недели, может быть завершена в разы быстрее.
Это повышает:
· оперативность бизнеса
· гибкость управления
· конкурентоспособность организации

Сокращение бумажного документооборота
Бумага — это не только расходный материал. Это:
· хранение
· архивирование
· физическое пространство
· логистика
· риски утери
Переход в электронный формат позволяет:
· полностью отказаться от бумажных архивов
· исключить курьерские расходы
· минимизировать административные издержки
Это экономия бюджета и упрощение внутреннего контроля.
Повышение качества отбора поставщиков
За счет расширения круга участников и автоматизированной оценки заказчик получает:
· больше предложений
· конкурентные цены
· объективный выбор
· структурированную информацию
Система не позволяет изменить критерии в процессе, а значит, решение принимается на основе заранее установленных правил.
Это повышает:
· прозрачность
· доверие
· репутацию заказчика

Для поставщиков
Теперь давайте посмотрим со стороны бизнеса.
[bookmark: _n8g0y8ftrlgd]Расширение рынков сбыта
Портал открывает поставщикам доступ к единому цифровому пространству закупок.
Компания, находящаяся в регионе, получает:
· доступ к крупным заказчикам
· возможность участвовать в закупках без физического присутствия
· равные условия с компаниями из столицы
Это особенно важно для малого и среднего бизнеса.
Портал становится для них:
· каналом продаж
· маркетинговой площадкой
· инструментом роста

Доступ к крупным заказчикам
Часто для участия в закупках крупного заказчика необходимо:
· знать о процедуре
· быть включенным в закрытые списки
· иметь доступ к информации
Цифровая система делает процесс открытым.
Любой зарегистрированный поставщик:
· видит объявления
· понимает критерии
· может участвовать на равных
Это снижает барьер входа на рынок.
[bookmark: _bexdb8h2hbii]Прозрачные правила игры
Поставщик видит:
· сроки
· критерии
· результаты
· победителя
Он понимает, что решение принято на основе четких параметров.
Это снижает:
· количество споров
· количество жалоб
· уровень недоверия
Прозрачность формирует долгосрочные деловые отношения.
Теперь, когда мы увидели управленческий и экономический эффект, давайте рассмотрим технологические преимущества платформы и ее надежность.
Преимущества Евразийского электронного портала слайд 6
На этом слайде представлены ключевые преимущества платформы.
Это те характеристики, которые делают систему не просто удобной, а устойчивой, безопасной и масштабируемой.
[bookmark: _z587tslmgxnt]Интуитивно понятный интерфейс
Один из главных барьеров внедрения IT-систем — это сложность освоения.
Мы изначально закладывали принцип:
· простая логика навигации
· понятные формы подачи заявок
· минимальное количество лишних действий
· структурированная документация
Заказчики и поставщики осваивают систему в течение одного рабочего дня.
Это означает:
· отсутствие длительного обучения
· быстрый старт
· снижение сопротивления персонала
· быструю адаптацию рынка
Внедрение не парализует работу организации.
Защита от несанкционированного доступа
Безопасность — критически важный фактор для любой закупочной системы.
Платформа работает с применением современных средств:
· аппаратной защиты
· программного шифрования
· разграничения прав доступа
· журналирования действий пользователей
Каждое действие фиксируется:
· кто вошел
· что изменил
· когда совершил действие
Это обеспечивает контроль и прозрачность на уровне системы.
Быстрое внедрение
В отличие от разработки собственной системы, внедрение портала не требует:
· закупки серверов
· строительства серверных помещений
· расширения IT-штата
· долгих этапов разработки
Система уже готова.
Процесс подключения включает:
· настройку регламентов
· адаптацию форм
· регистрацию пользователей
· запуск пилота
Это позволяет начать работу в кратчайшие сроки.
Легитимные сделки в онлайне
Все документы подписываются электронной цифровой подписью.
Это означает:
· юридическую силу документов
· возможность отказа от бумажных оригиналов
· полноценный электронный архив
Сделка полностью оформляется в цифровом формате.
Это снижает:
· логистические затраты
· время согласования
· риски потери документов

Высокая производительность
Портал работает стабильно независимо от количества пользователей.
Это особенно важно, если:
· одновременно проводятся десятки процедур
· большое количество поставщиков подает заявки
· проводится массовое вскрытие
Система рассчитана на масштабирование.
Производительность не падает при росте нагрузки.
Автоматическое резервное копирование
Все данные регулярно резервируются.
Это означает:
· защита от технических сбоев
· сохранность архива
· быстрое восстановление данных в случае форс-мажора
Информация не может быть утеряна.
Шифрование ценовых предложений
Как уже говорилось ранее, ценовые предложения автоматически шифруются.
Это:
· исключает вмешательство
· защищает коммерческую тайну
· формирует доверие участников
Это технологическая гарантия честности процедуры.
Индивидуальные условия для заказчиков
Несмотря на то, что портал — единая платформа, он гибко настраивается под регламенты конкретной организации.
Можно адаптировать:
· правила закупок
· критерии оценки
· шаблоны документов
· процедуры согласования
Система не ломает существующую модель — она структурирует её.
Профессиональная техническая поддержка
Пользователи не остаются один на один с системой.
Операторы:
· консультируют
· помогают в регистрации
· решают технические вопросы
· сопровождают запуск
Это снижает риски внедрения и повышает удовлетворенность участников.
Таким образом, портал — это не просто удобный интерфейс, а технологически зрелая платформа, готовая к масштабной эксплуатации.
Далее мы рассмотрим более широкий социально-экономический эффект от внедрения системы.

